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Uber das Online-Portal ,,Apps4erp.de*“ kbnnen
SAP-Partner ab sofort ihre Software-
Losungen auch international kostengunstig
vertreiben und Neukunden gewinnen. Die
Plattform positioniert sich als zentrale
Beschaffungsquelle fur SAP-
Zusatzanwendungen.

Grundervater von
Appsderp.de (v.l.):

SAP-Partner kénnen ihre Applikationen ab sofort

ERP-Profis Peter Uber den SAP-Online-Marktplatz Apps4erp.de
Kogel, Peter Franz vermarkten. Entwickelt und gestartet wurde die
Mayer, Goran Muller, Appsderp GmbH von funf ERP-Profis mit

Ralf Hettler und weitreichenden Netzwerken in die SAP-

Gunther Pache. Partnerlandschaft. Entstanden ist daraus eine

Vertriebsplattform, die Anwendern den Zugriff auf
SAP-Zusatzlésungen aller Fachrichtungen und Branchen ermdglicht.

Fur die Anwender ist Apps4erp.de interessant, weil sie die SAP-
Zusatzlésungen um ein Vielfaches preiswerter erwerben kdnnen als im
Rahmen individueller Entwicklungsauftrage. Auf3erdem erhalten sie
Markttransparenz tber aktuell vorhandene SAP-Apps.

Nach Ansicht der Apps4erp-Griinder haben viele SAP-Partner das selbe
Problem: Obwohl sie viel Zeit, Know-how und Geld in die Entwicklung
spezieller Apps fur ihre Kunden gesteckt haben, kédnnen sie nur begrenzt
davon profitieren. Denn obwohl die SAP-Zusatzldsungen auch von anderen
Unternehmen dringend bendtigt werden, kommt ein gezielter Vertrieb
besonders fur kleinere Beratungshéauser aus Kostengriinden haufig nicht in
Betracht. Die Lizenzerlose aus den Add-ons sind auf den eigenen
Kundenkreis beschrankt.

Apps4derp.de bietet SAP-Partnern die Mdglichkeit, ihre Add-ons zu gunstigen
Konditionen zu standardisieren. Interessierte Nutzer finden im Portal die
gewinschten Programme schnell und einfach Uber eine Freitextsuche oder
Baumstruktur, die die Apps nach SAP-Modulen, Geschéaftsprozessen und
Branchen kategorisiert.

Dabei wird jedes App ausfihrlich vorgestellt, und zwar mit
Produktbeschreibung, Angaben zu den Vorteilen, verwendeter
Technik und Preismodell sowie Screenshots (siehe
nebenstehendes Bild, das sich per Doppelklick vergréf3ert).

Fehlt ein benétigtes Add-on, steht ein Formular fur individuelle Anfragen
bereit. Bei Interesse setzt sich der Anwender direkt mit dem Anbieter in
Verbindung, beide Seiten wickeln den Kaufvertrag miteinander ab.

Erster Erfahrungsbericht

Zum Zeitpunkt des Livestarts von Apps4erp.de am 23. Méarz 2010 sind
bereits weit Uber 100 SAP-Add-ons eingestellt: ,,Wir erhalten taglich
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Neubestellungen von SAP-Partnern, die ihre SAP apps Uber das neue Portal
vertreiben mdéchten®, fasst Apps4erp-Geschaftsfuhrer Ralf Hettler
zusammen. Unter den teilnehmenden Partnern ist auch das SAP-
Beratungsunternehmen Catoso: ,Wir hatten oft Probleme, unsere Apps
einem breiten Anwenderkreis vorzustellen, da es schwierig ist, die passenden
IT-Projekte am Markt zu identifizieren,* berichtet Catoso-Geschéaftsfuhrer
Karl-Heinz Theiling. ,,Mit Apps4erp.de kdnnen wir die Marktprasenz unserer
Zusatzlésungen erheblich steigern und wichtige Neukunden gewinnen.*

Was es Partner kostet, ihre Anwendungen auf die Plattform einzustellen,
erfahren Sie auf der nachsten Seite.
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Das Abrechnungs-Modell

Partner, die ihre SAP-Apps Uber das Portal vermarkten méchten, missen
eine Einstellgebuhr entrichten. Die Hohe der Gebuhr ist gestaffelt nach
Anzahl der eingestellten Apps und der Laufzeit. Laufzeit betragt mindestens
sechs Monate und lasst sich auf zwolf oder 24 Monate verldngern.
= Ab funf eingestellten Apps ist man Premium Partner. Zusatzlich
entrichtet der Partner bei Verkdufen zehn Prozent auf den App-
Preis an den Portal-Betreiber (siehe dazu die neben stehenden
Preislisten, die sich per Doppelklick vergréf3ern lassen).

Interessierte Partner finden am Ende dieses Beitrags ein
Bestell-Formular, mit dem sie sich fir die Teilnahme am Portal
registrieren kénnen.

Die funf Grinder der Apps4erp bringen jeweils Gber 20 Jahre Erfahrungen in
den Bereichen Sales, Presales, Consulting, Projektgeschaft und Entwicklung
mit. Zu den beruflichen Stationen zahlen ERP-Anbieter wie SAP, Steeb,
Brain, Nixdorf und TDS.
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